
SEO müsste ich auch mal wieder angehen:
Was dich aufhält und warum du dich deswegen
nicht schlecht fühlen musst.

für Inhabende und Marketer nachhaltiger Onlineshops 🌱

https://seo4good.de/


Hallo, ich bin 
Victoria Paster!

Ich arbeite mit 
Unternehmen, die 
im eigenen Onlineshop 
nachhaltige Produkte oder 
Dienstleistungen verkaufen 
(🌱 z.B. bio, fair, refurbished, 
recycled, etc.) und zu wenige 
Bestellungen haben. 

Ich helfe euch ausreichend 
Besucher:innen über Google 
auf die Website zu bringen.

Diese kurze Anleitung zeigt 
dir, warum deine SEO-Arbeit 
bisher noch nicht geklappt 
hat. Und was du dagegen tun 
kannst.

> Website: seo4good.de
> LinkedIn: Victoria Paster

Was würde es für dich bedeuten, wenn dein Onlineshop für deine 
Produkte in Google gefunden wird? Monat für Monat, ohne 
Werbebudget für Anzeigen oder Influencer:innen zu brauchen?

Die meisten Unternehmen, die zu mir kommen, haben dafür schon 
einiges selbst in SEO ausprobiert: Bilder-Beschreibungen, Keywords 
und Blogbeiträge… Und die Bestellungen stagnieren dennoch. Kommt 
dir bekannt vor?

Um ehrlich zu sein: Das passiert gar nicht mal so selten. Und es hat 
nichts damit zu tun, dass du nicht intelligent genug wärst. Meist sind 
es fünf Herausforderungen die Unternehmen verstehen müssen, um 
erfolgreich zu werden.

Lass uns gemeinsam herausfinden was dich aufhält und wie du diese 
Dinge lösen kannst. Auf geht’s!

Es gibt Gründe, warum du SEO 
noch nicht erfolgreich umsetzt
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https://seo4good.de/
https://www.linkedin.com/in/victoria-paster-seo-beratung/
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#1 SEO fällt im Alltagsgeschäft
hinten runter

Du kennst das Phänomen vielleicht davon, dass du mehr Sport machen 
solltest, diese eine Vorsorge-Untersuchung vor dich her schiebst oder 
dass du noch immer keinen Passwort-Manager installiert hast: Dinge die 
wichtig sind, müssen nicht dringend sein! So ist das auch mit SEO. 

So fällt SEO nicht mehr im Alltag hinten runter:

● Mache dir bewusst, wie viel dir entgeht, wenn du SEO wieder ein 
halbes Jahr verschiebst. Dazu später mehr auf Seite 7.

● Schaffe in deinem Kalender Zeit. Alles was fix in deinem 
Terminkalender steht hat bessere Chancen, umgesetzt zu werden.

● Wenn du gar keine Kapazitäten hast: Überlege dir externe 
Unterstützung zu holen! Schließlich hast du neben SEO auch noch 
10 andere Themen, für die du in deinem Unternehmen 
verantwortlich bist!
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#2 Viele, verwirrende und 
widersprüchliche Tipps im Web

Die Krux bei den Tipps im Internet ist folgende: So unterschiedlich die 
Shops und Webseiten sind, so unterschiedlich sind auch die Tipps, 
die du lesen kannst. Von einer Priorisierung “Ist das jetzt wichtig für 
mich?” ganz zu schweigen. Mein jüngster Kunde hat es im Gespräch 
so ausgedrückt: 

Mache dir bewusst, dass nicht jede SEO-Vorgehensweise zu jeder 
Website passt! Das ist der Hauptgrund, warum es so viele, teils 
verwirrende und teils widersprüchliche Tipps da draußen gibt!

Ich stoße immer wieder auf neue Aspekte, die ich 
für SEO tun soll. Ist das echt wichtig für mich? 

Selbst wenn das wirklich stimmt… Ich wüsste nicht 
mal was ich in Google eingeben müsste, um raus 

zu kriegen, wie ich das umsetzen kann. Das Gefühl 
ist echt mies - Ich fühle mich ohnmächtig!
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Das sagen Kund:innen über mich

Victoria Paster: „Auf einer Skala von 1-10, wie wahrscheinlich wäre es, 

dass du mich weiter empfiehlst?“

Christian Scherer: „10 auf jeden Fall! Und wir planen ja auch eine weitere 

Zusammenarbeit.“

– aus dem Feedbackcall, verlinktes Video ab Minute 17:30

https://seo4good.de/fallstudie-teambuilding-now/#feedbackcall
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#3 Tipps aus dem Internet fühlen 
sich nicht stimmig an!

● Aufforderungen wie “Jetzt kaufen!”
● Künstliche Verknappung wie “nur noch 2 Stück auf Lager”
● Kaufanreize wie “günstig”, “Sale” und “Black Friday”
● Nichtssagende positiv besetzte Worte  wie “nachhaltig”, 

“klimafreundlich”, “umweltschonend” und “ökologisch”

Fühlt sich für dich nicht so stimmig an? Bei manchen Tipps wirst du ganz klar 
fühlen, dass sie für dich und dein Unternehmen nicht passen. Was aber tun, 
wenn deine Interessenten dein Produkt mit diesen Worten suchen? “Nachhaltige 
Bettwäsche” wird z.B. ca. 500 Mal pro Monat in Deutschland gegoogelt.

Wenn sich ein Marketing-Tipp nicht stimmig anfühlt, sollten die Chancen und 
Risiken abgewogen werden. In manchen Fällen sind Workarounds möglich, in 
anderen nicht.
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#4 Unklar ob das was du in SEO 
tust richtig ist

Manchmal ist es mit SEO wie beim Bergsteigen. Du bereitest dich vor, gehst 
deinen Weg und fängst an zu zweifeln: Habe ich die richtige Ausrüstung dabei, 
wo waren die letzten Wegmarkierungen, hält das Wetter?

Was du tun kannst, um gut ans Ziel zu kommen: 

Lass dich von Profis in SEO einweisen, stelle Rückfragen und fordere 
Feedback ein! Je mehr Rückmeldung du bekommst desto eher weißt du, ob 
du auf dem richtigen Weg bist. Das ist wichtig um dran zu bleiben. Denn nur 
wenn du dran bleibst, kannst du dein Ziel erreichen: Dauerhaft mehr 
Bestellungen für deine Brand!

Und nein, du nervst SEO Beratende nicht, wenn du viele Fragen stellst. Je mehr 
Interesse von dir da ist, desto besser können wir SEO gemeinsam umsetzen. 
Gute Beratende freuen sich also, wenn du mehr über die Materie verstehen 
möchtest! ☺



#5 Unsicher wie viel SEO deinem 
Geschäft bringt
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Nicht für alle Unternehmen ist SEO ein passendes 
Investment. Das hängt von vielen verschiedenen Aspekten 
ab. Zum Beispiel: Wie oft deine Produkte gegoogelt werden.

So findest du heraus, wie viel SEO deinem Geschäft 
überhaupt bringt: Frage Beratende, ob sie dir bitte eine 
Prognose geben können, wie viel dir SEO für deine Website 
bringen kann. Weil diese Kosten-Nutzen-Rechnung von 
vielen Faktoren abhängt, wirst du bei einer Beratung zu 
verschiedenen Business-Zahlen gefragt werden. Diese 
Kennzahlen solltest du parat haben:

● Ø Gewinn pro Auftrag / Monat
● Ø Conversionrate / Monat

○ Websitebesuchende zu Warenkorb
○ Warenkorb zu Kaufabschluss

● Ø Retourenquote bzw. Stornierungen / Monat



Checkliste: Was du tun kannst, um SEO 
nachhaltig erfolgreich anzupacken
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Zusammengefasst: 

● xxxxx
● xx
● xxx
● xxx
● xxxxxx

Finde heraus, wie viel Gewinn SEO deinem Geschäft überhaupt bringen kann.

Hole dir Feedback ein, ob das was du tust richtig ist und hake nach, wenn dir etwas 
komisch vorkommt.

Arbeite mit Strategien, die sich für dich stimmig anfühlen.

Behalte deinen Kurs und lass dich nicht von verwirrenden oder aktuell gehypten 
SEO-Tipps davon abkommen. Nicht jede SEO-Vorgehensweise passt zu jeder Website. 
Das ist der Hauptgrund, warum es so viele, teils widersprüchliche Tipps da draußen 
gibt!

Schaffe im Kalender regelmäßige Zeitblöcke für SEO und verteidige sie. ☺



Jetzt durchstarten:
Dauerhaft mehr Bestellungen für deinen  grünen Onlineshop!

Jetzt weiß du, woran es liegen kann, 
dass deine bisherige SEO-Arbeit 
immer wieder stagniert ist. Und das 
du dich deswegen nicht schlecht 
fühlen musst!  Viele andere 
Unternehmen berichten auch von 
diesen Hindernissen. Du bist also 
nicht allein.

Was du als nächstes tun kannst:
 
Wann immer du bereit bist, kannst du 
mit diesen zwei Möglichkeiten 
weitermachen:

1. Lies diese SEO-Fallstudie und 
erfahre, wie wir die Websitebesuche 
von Christian in gerade mal 4 
Monaten mehr als vervierfacht 
haben.

2. Wenn du direkt mit mir 
zusammen arbeiten möchtest, um 
dauerhaft mehr Bestellungen zu 
bekommen:

Lass dir eine individuelle Traffic SEO 
Roadmap erstellen. Damit erfährst 
du wie viel SEO deinem Business 
überhaupt bringen kann und welche 
nächsten Schritte dafür notwendig 
sind. 

https://seo4good.de/fallstudie-teambuilding-now/
https://seo4good.de/deine-seo-traffic-roadmap/
https://seo4good.de/deine-seo-traffic-roadmap/

